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2020. oktéber 6. (kedd) 70:00-71:30

Nemzetkdzi Uzletfejlesztés: stratégia €s megvalositas

Kiilpiaci stratégia a valsagban — mi valtozott és mi az, ami tovabbra is érvényes a nemzetkozi
marketingben és értékesitésben?

Néhany hénap tdavlatabol mar értékelheté, hogy milyen valtozdsokat hozott a jarvany a
nemzetkozi értékesités és a marketing trendjeiben. Mi valtozott, és mi maradt a régiben?
Hogyan alakitsunk ki tij nemzetkozi értékesitési stratégiat? Valsagban kiilonosen fontos a
stratégiai ujratervezés végrehajtasa.

Szakérté eléado: Gyurdcz Németh Ivdan, Absolvo Consulting Kft.

Stratégiai és nemzetkdzi marketing szakértd, az Absolvo nemzetkézi lizletfejlesztési
lzletagdnak vezetdje. Fé szakteriilete a vallalatok nemzetkéziesedése. Napi szinten
vesz részt kiilpiacra lépési stratégidk kidolgozdsdban és végrehajtdsdban,
nemzetkézi lizletfejlesztésben, ligyfél-szerzésben. Szamos vallalatnal téltétt mar be
kereskedelmi, értékesitési vagy marketing vezetéi poziciot. A Magyar Kiilgazdasdgi
Szovetség elndkségi tagja. Gyakorlott tréner, rendszeresen tart eléaddsokat és
képzéseket nemzetk6zi marketing, KKV-lizletfejlesztés és export-értékesités
témdkban magyar és angol nyelven is tobbek kézétt a Corvinus Egyetemen, vagy
az Exportakadémia keretében. Emellett a Metropolitan Egyetem Executive MBA stratégiai marketing
képzésén oktat nemzetk6zi marketinget.

2020. oktéber 7. (szerda) 710:00-11:30

Az Uzleti tervezes alapjai

Melyek a legfontosabb szempontok, amiket figyelembe kell venni, milyen elemzéseket
végezziink el el6zetesen? A bottom up iizleti tervezés lényege, példak. Hol csuszik el a legtobb
terv, mire figyeljiink mindenképpen?

Szakérté eléado: Horgos Léndrd, Absolvo Consulting Kft.

Kiemelt szakértdi tertiletei a kockdzati tékebevonds, scale-upok névekedésének
finanszirozdsa és a cégeladas, -felvasdrlas (M&A tranzakciok). A tranzakcidkon tul
10+ év tapasztalata van ndvekedési stratégiak és lzleti tervek kialakitdsaban és
megvaldsitasaban. Szakértéi cikkei szamos Uizleti médiumban jelentek meg,
rendszeres eléadé a BME, CEU, Corvinus vdllalatfinanszirozdsi, stratégidval

foglalkozé eléaddsain, mentor és tréner kiilénb6z6 regiondlis VC/PE

programokban. A Budapest Kézgazdasagtudomdnyi Egyetemen  végzett

kézgazdaszként, majd az MIT-n, Wharton BS-on stratégia, finanszirozds, marketing
terlileteken szerzett okleveleket. 2015-2018 kdzétt a Magyar Kockazati-és Magantbke Egyestilet ElnGlsses
tagja (HVCA).
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2020. oktober 13. (kedd) 70:30-72:00 AKADEMIA

POWERED BY HEPA

Szervezetfejlesztés

Konfliktuskezelés és szervezetfejlesztés a kis- és kozépvallalkozasoknal?
Eljiik tal vagy fejlédjiink?

A vdlsagmenedzsment és konfliktuskezelés elsé fazisan tul, a hosszu tavi fejlédés érdekében
tréningiinkon olyan szervezetfejlesztési modszertant mutatunk be, amely kifejezetten a hazai
kkv célcsoport szamdra késziilt, és ezaltal segit a cégen beliili konfliktusok kezelésében is.
Tréneriink segitségével hazai j6 esettanulmanyok alapjan adunk egyedi utmutatast.

Szakérté eléado: Simon Ildiké, Victum Tréning & Tandcsadds

A Victum alapitdsatél tagja a csapatnak, 20 éve dolgozik trénerként. A legtébb
tréningtémdban otthonosan mozog, fébb érdeklédési teriiletei a vezetésfejlesztés, az
interkulturdlis tudatossdg és kommunikdcié. Tagja Magyarorszdg legnagyobb
networking szervezetének, a Business Network Hungary-nek (BNI), igy kézelrdl is
ismeri a kis- és koézépvdllalkozdsok mindennapi problémadit, kihivdsait.

2020. oktéber 14. (szerda) 70:00-11:30

Ertékesités a kiilpiacon

Az online értékesités nemzetkozi trendjei a valsag utan
Vevoszerzés és kapcsolatépités személyesen vagy online?

A COVID valsag visszafordithatatlanul atalakitotta személyes kapcsolatapolasi szokasainkat. Mig
elétérbe keriiltek az online eszk6zok, tovabbra is igény van a személyes kapcsolattartasra.
Hogyan bévitsiik, és hogyan 6rizziik meg iizleti partnereinket?

Szakérté eléado: Nyiri Zoltan, Személyiségkalauz Kft.

Nyiri Zoltan a Személyiségkalauz Kft. ligyvezetdje, okleveles kbzgazdasz, lzleti ird,
eléadoé, kommunikdciés tréner. Szamos, az értékesitési szakmdban hasznalt kényv
és szakcikk szerzdje és tdrsszerzdje. 15 évet tanitott a szegedi egyetem gazdasdgi
kardn. A vdllalati szféraban szdzndl tobb kisebb-nagyobb szervezet munkatdrsait
képezte. Szakterlilete az értékesités, ligyfélkezelés, csapatépités és -bovités, valamint
a hatékony prezentdcié.




